
www.nect lc .com

INFORMATIVA:
È necessario l'invio del CV (aggiornato ed in italiano) con autorizzazione al trattamento dei dati personali. Non saranno prese in
considerazione candidature prive di CV. La ricerca è rivolta a candidati di entrambi i sessi e i dati saranno conservati esclusivamente ai
fini della presente o di future selezioni, garantendo i diritti di cui agli artt. 13 del Regolamento Europeo EU 679/2016. Qualora il CV sia di
interesse i candidati saranno contattati per un primo colloquio via Webex.

DESCRIZIONE DELL‘ANNUNCIO
Senior Key Account Manager, sede di Roma

N&C System Integrator, con l’obiettivo di potenziare il Team, ricerca nuove risorse con almeno 5
anni di esperienza come Key Account Manager, con conoscenza in ambito Information
Communication Technology.

Chi stiamo cercando:
Cerchiamo persone che possano portare il proprio know how all’interno dei nostri Team,
attraverso idee innovative, mettendo il nostro purpose – Innovation through Integration- al
centro di ogni attività. 

Competenze richieste:
Diploma/Laurea STEM o in ambito informatico o giuridico;
Esperienze pregresse nella gestione di relazioni con la Pubblica Amministrazione Centrale o
Locale;
Esperienza e capacità di ampliare il portafoglio clienti con azioni di business development
internazionali e tramite utilizzo di rete di agenti/distributori;
Coordinamento del team Sales, in parallelo agli obiettivi aziendali;
Esperienza nella predisposizione delle proposte e realizzazione di soluzioni tecniche in
funzione delle reali esigenze del Cliente;
Conoscenza in ambito Information Communication Technology, Convenzioni Consip,
MEPA, gare pubbliche, e modalità di vendita indiretta tramite partner o Telco;
Competenze tecniche di base sulle principali soluzioni ICT (cloud, cybersecurity,
networking, data center, workplace, digital transformation, etc.);
Capacità di operare in autonomia e in team;
Buone doti organizzative e relazionali;
Lingue straniere richieste: Inglese (B2-C1).

Attività:
Gestione del rapporto con i clienti attuali e potenziali, assegnati per zona geografica e/o per
tipologia di prodotto;
Analizzare e seguire l’andamento di mercato attraverso lo studio dei competitors relativo al
territorio/prodotto di riferimento;
Gestire le trattative commerciali, finalizzate all’ottenimento dell’ordine;
Analisi e revisione delle condizioni contrattuali e delle strategie di vendita con i Clienti;

 
Costituisce un plus:
Esperienza o certificazioni su soluzioni Microsoft, Cisco, VMware, Fortinet, o analoghe.

Cosa offriamo:
Contratto di lavoro con assunzione diretta in Azienda;
Retribuzione, livello e inquadramento commisurato in base all'esperienza – CCNL
Telecomunicazioni;
Orario: full time;
Prestazione di lavoro in sede o dal cliente.


